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ČESKÝ TRH – VYSOCE KONKURENČNÍ 

PROSTŘEDÍ



Zákaznicky VIDITELNÉ a zákaznicky NEVIDETELNÉ Inovace



POHODLÍ, PŘÍJEMNÉ PROSTŘEDÍ A VÝROBKOVÉ 

INOVACE

HM Albert Chodov – výherce DLK v r.2018

Přehlednost,

Pocit tržiště

Specifické sortimenty

Rychlost odbavení

Čerstvost

ZDRAVÍ



VE VYSOCE KONKURENČNÍ PROSTŘEDÍ ČS. TRHU VŠICHNI BOJUJEME O 

DŮVĚRU ZÁKAZNÍKŮ

DŮVĚRA = LOAJALITA

Transparentní původ zboží /potravin/



QR KÓD

Dodavatel 
položky zadá 

info do 
webového 

rozhraní v níže 
uvedeném 

rozsahu

Vygeneruje se 
QR kód na 
etiketu na 

bednu, která 
doprovází zboží

 OZ  
FV  

QRALBERT_V1  QR coding  

Gold number Albert  
Goldčíslo  

A  GLD:  Text GTIN  
Goldčíslo, 8 číslic  

Variety Odrůda   A  VAR:  Text volný  

Caliber/size Kalibr/Velikost  A  SIZ:  Text volný  

Grade/Jakost  A  GRD:  Text volný  

Distributor  A  DIS:  GLN, 13číslic  

Lot batch, bt, šarže  A  LOT:  Text volný  

CountryOrigin Full or birth  
Země původu nebo narození  

A  ORI:  ISO3166-2  
(Dvojpísmenná zkratka 

země, velká písmena)  

Content (hmotnost/kusů v 

balení)  

  

A  QTY:  Text (3des.místa, 

des.tečka pro 

hmotnost  
0.000, bez des.míst 

kusy)  

Producer Výrobce/Pěstitel  A  PRO:  GLN, 13číslic  

Expiry date  
(připraveno)  

  EXP:  Text YYMMDD, 6číslic  

GGN number  A  GGN:  Text GGN, 13číslic  

Konzervanty  
(do budoucna)  

A  PRE:  Text volný  

 

Prodejna načte 
tento QA kód 
a ten se přenese 
do elektronické 
regálovky

Dohledání pěstitele na 
GGN 
stránkách
https://database.
globalgap.org/globalgap
/search/Certificate_V4.
faces?cert=
898426&lang=en

Dosledovatelnost k pěstiteli – QR kód







AUTOMATIZACE PROCESŮ, ELIMINACE ADMINISTRATIVY 

>> ÚSPORY NÁKLADŮ A LIDSKÉ PRÁCE

Electronic HACCP

Automatické sledování DS u čerstvých 

potravin

EDI – automatizace a robotizace procesu 

práce s DL a fakturami

Samoobslužné pokladny



RIGHTSIZING PRODEJEN POTRAVIN

Menší = mnohdy lepší zákaznicky přívětivější
Lepší přehlednost pro zákazníky, srozumitelnost nabídky

Nižší náklady na provoz – výrazně lepší ekonomika

Obecně problém velkých HM





2000MWh = 700.000 

kg CO2



REDUKCE POTRAVINOVÉHO DOPADU
Příklad: 

Řetězec s obratem 50 mld CZK ročně – cca 90% potraviny = 45 mld 

CZK

Neprodané potraviny (odpad na úrovni 4%)

Pokud sníží o 1 % toto představuje:

Zboží v hodnotě 450 mil CZ

Průměrná hodnota nákladu na 1 kamion cca 1 mil. CZK

Takové zboží se naloží na 450 kamionů – řada o délce 7425 m.

Proto vývoj sofistikovaných modelů pro plánování prodejů, objednávky 

zboží a distribuci na konkrétní prodejny (velké množství proměnných)

Pokud se to některému z obchodníků podaří – představuje to obrovskou 

konkurenční výhodu, zvýšení etičnosti podnikání, snížení uhlíkové stopy, 

etc,



DĚKUJI ZA POZORNOST

PAVEL MIKOŠKA

VICEPREZIDENT SOCR PRO OBCHOD


